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 دانشگاه محقق اردبيلي

 

 اوليهكاربرگ 

 

 ي صاحب ايده معرف -1
 

   ي تحصيلي:مدرك / رشته     دهنده ايده:خانوادگي ارائهام و نامن
 
 

 ي تماس:شماره      :اخذ مدرك سال
 

 پست الكترونيك:       آدرس:

 

 دهنده ايدهارائه مشخصات تكميلي و پيشينه شغلي -2

 توضيحات خير بلي عنوان رديف

 � � مستخدم دولت 1

 لي نام سازمان يا اداره:در صورت ب

 �قرارداد انجام كار معين / مشخص  �پيماني  �وضعيت استخدامي: رسمي 
               �بازنشسته                                                                     �شركتي 

  � � پايان خدمت يا معافيت 2

  � � فعلياشتغال به تحصيل در شرايط  3

 نوع بيمه : در صورت بلي، � � بودنداراي بيمه 4

 � � سابقه دريافت وام  5
 :يا مؤسسه مالي از كدام بانك در صورت بلي،

 : به ريال مبلغ وام

6 
هــا سابقه اخذ حمايت از ديگر ارگان

 � � و ادارت
 از كدام سازمان و ارگان: ،در صورت بلي

 نوع حمايت:

 � � ثبت شركت  7
 نام شركت:           ،در صورت بلي

 تاريخ ثبت:                                       شماره ثبت:
 

 

 :كسب و كار عنوان ايده -3
 

 

 هاي موردتقاضا:نوع خدمات و حمايت -4

 ساير ( توضيح داده شود ): �  مكان استقرار �  خدمات مشاوره �  حمايت مالي �
............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

 اي از توسعه قرار دارد؟ايده شما در چه مرحله  -5

 �عرضه در بازار   �توليد انبوه   �صنعتيتوليد نيمه �تست و ارزيابي �ساخت نمونه �طراحي تفصيلي �طراحي مفهومي

 

 خواهد كرد؟كسب و كار شمار چه كالاها يا خدماتي را عرضه  -6

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

 لطفاً در اين قسمت چيزي ننويسيد

   13تاريخ دريافت:          /       /      

 كد اختصاصي:
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 چه كسي قرار است اين كالاها يا خدمات را خريداري كند؟ -7

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 
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 ؟كالاها يا خدماتي را خريداري خواهند كردچرا مشتريان شما چنين  -8

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 
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 كسب و كار شما چگونه اين كالاها يا خدمات را عرضه خواهد كرد؟ -9

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 
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 كاري:اسامي و تخصص تيم -10

 امضاء شغل فعلي ي تحصيليمدرك / رشته خانوادگينام و نام

    

    

    

    

    
 

 
  

 نوادگيخانام و نام          

 تاريخ و امضاء   
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 دانشگاه محقق اردبيلي

 

 اوليهكاربرگ 

 » راهنماي تكميل كاربرگ اوليه« 
 

 

 :كسب و كار عنوان ايده -1

 �غيره  �كشاورزي  �خدماتي  �اين كسب و كار از چه نوعي است؟        توليدي  -2

 كسب و كار شمار چه كالاها يا خدماتي را عرضه خواهد كرد؟ -3

ند. به دقت در مورد اين كه كسب و كار شما چه چيزي را عرضه خواهد كرد، فكر كنيد. آيا انواع كالاهــا يــا خــدمات گونــاگوني را كهر كسب و كاري، كالا يا خدمتي را عرضه مي

هــا خــدمات ي ايــن كالاهــاي فنــي لازم بــراي ارائــهكنيد يا تنها يك كالا يا خدمت قرار است عرضه شود؟ آيا خدمت يا كالاي شما كاملاً جديد اســت؟ آيــا از مهــارتعرضه مي

 برخورداريد؟ آيا براي ساخت اين كالا يا ارائه اين خدمات بايد افراد ديگري را استخدام كنيد؟ 
 ................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................هيد؟دتوضيح 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

 چه كسي قرار است اين كالاها يا خدمات را خريداري كند؟ -4

ارهاي ديگري باشند. ممكن است مشتريان از يك منطقه كنند، مشتريان شما هستند. اين مشتريان ممكن است افراد يا كسب و كافرادي كه كالاها و خدمات شما را خريداري مي

 كوچك يا بزرگ، يا شايد از تمام كشور باشند. بنابراين لازم است به طور دقيق شرح دهيد كه مشتريان شما چه افرادي هستند؟ توضيح دهيد؟
 ................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................هيد؟دتوضيح 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

 

 چرا مشتريان شما چنين كالاها يا خدماتي را خريداري خواهند كرد؟ -5

كسب و كار، دانستن نياز مشــتريان از اهميــت اگر كالاها يا خدماتي را كه مشتريان شما خواهان آن هستند، ارائه نكنيد، آنها از شما خريد نخواهند كرد. بنابراين هنگام توسعه ايده 

 رح دهيد چرا مشتريان شما كالاها يا خدمات شما را خريداري خواهند كرد؟ توضيح دهيد؟زيادي برخوردار است. لازم است ش
 ................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................هيد؟دتوضيح 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 
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............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 
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 كسب و كار شما چگونه اين كالاها يا خدمات را عرضه خواهد كرد؟ -6

هــا را در فروشي، عينكاي باز كنيد، اين شيوه كاملاً مشخص است. مثلاً يك عينكريزي شما در مورد فروش كالاها و خدمات بسيار اهميت دارد. اگر قصد داريد مغازهشيوه برنامه

توانــد هاي فــروش مختلفــي مــيدهنده خدمات، روشآيند. امّا يك توليدكننده يا ارائهار داده و مشتريان براي خريد عينك به مغازه او ميويترين مغازه خود در معرض ديد عموم قر

نيز كالاي خود را از طريق اينترنت  فروشان بفروشد. برخي ديگرتواند كالا را يا به طور مستقيم به مشتريان عرصه كند يا آن را به خردهداشته باشد. براي مثال، يك توليدكننده مي

 كند. روش شما چگونه خواهد بود؟عرضه مي
 ................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................هيد؟دتوضيح 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 
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 آيا نكته خاص ديگري در مورد كسب و كار شما وجود دارد؟ -7

 ................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................هيد؟دتوضيح 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 
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 كاري:اسامي و تخصص تيم -8

 امضاء شغل فعلي ي تحصيليمدرك / رشته خانوادگينام و نام

    

    

    

    

    
 

 هاي موردتقاضا:نوع خدمات و حمايت -9

 ده شود ):ساير ( توضيح دا �  مكان استقرار �  خدمات مشاوره �  حمايت مالي �
............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

  

 اي از توسعه قرار دارد؟محصول شما در چه مرحله  -11

 �عرضه در بازار   �توليد انبوه   �صنعتيتوليد نيمه �تست و ارزيابي �ساخت نمونه �طراحي تفصيلي �طراحي مفهومي
 

 

 
 خانوادگينام و نام          

 امضاء


